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total de 2 millions d'euros.
La technologie mise au point et
brevetée par CodaSystem a permis
de se lancer dans un modéle
économique original basé a la fois
sur la vente et I'abonnement.
En effet, le logiciel permet de
crypter les photographies
immédiatement apreés la prise de

+  vue, puis les envoie vers le site
CodaSystem, sur lequel ils sont
conservés pendant trois ans.
Résultat, la jeune société vend des
licences pour les logiciels installés
sur les appareils mobiles, puis
encaisse des abonnements tenant
compte du nombre de "
photographies envoyées sur le
site. « Nous avons environ
25 clients, ce qui représente
500 mobiles. Et quelque 500 autres
utilisateurs ont téléchargé le logiciel
et utilisent notre service avec une
formule prépayée », explique
Frédéric Levaux, le PDG de
CodaSystem.
L'argent levé devrait servir i se
lancer dans une stratégie de vente
indirecte, notamment
a I'international.
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